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La consulenza finanziaria evoluta

Consulenza significa pianificare tenendo conto di esigenze, obiettivi ed asset dei clienti

= | 'ecosistema bancario italiano

» || comportamento dei clienti
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Il nostro processo di consulenza

La differenze tra consulenza finanziaria e vendita di prodotti finanziari.

Il processo tradizionale (top - down)

1. Costi elevati 4. Selezione degli strumenti

2. Prodotti di casa complessi 3. Controllo dei costi

3. Asset allocation 2. Allocazione risorse

' 4. Obiettivi standardizzati

Perché un processo corretto permette di crescere non SUL cliente, ma CON il cliente.

1. Individuazione
obiettivi
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Banca Widiba e il conflitto di interessi

Come Banca Widiba affronta il problema del conflitto di interessi: 'architettura aperta
e i prodotti di casa

503MLD

MASSE INVESTITE

10.. 84% 22%

MASSE TOTALI a 5 IN PRODOTTI TERZI COMMON EQUITY
DELLA BANCA BEST IN CLASS SUL TIER 1
® MLD MERCATO*

MASSE INVESTITE
IN GESTIONE CON
PRODOTTI TERZI




Percheé lavorare con noi

Perché applichiamo un metodo.

Basato sugli standard UNI ISO di pianificazione finanziaria, &€
radicato sulla chiarezza degli obiettivi, sulle evidenze del
mercato e la gestione dei comportamenti nocivi.

D e @

AUTONOMIA APPROCCIO PROCESSO CHIAREZZA

Architettura Multi- Soluzioni Soluzioni
aperta e disciplinare solide invece finanziarie
niente budget grazie al diverso che previsioni semplici e
prodotti background del di scenari di trasparenti

team mercato




Il metodo

Focalizzarsi sugli elementi controllabili & l'unica strada per raggiungere gli obiettivi
del cliente.

Certi fattori non possono essere controllati E invece possibile agire su cid che si pud controllare

PERFORMANCE RISCHIO  TEMPO COST!I COIVIPORTAIVIENTI




Gli step di una consulenza finanziaria evoluta

Sulla base di quanto indicato dalla normativa di pianificazione finanziaria UNI-1S0:22222

Assessment e definizione
della relazione
professionale

.

Check up,

valutazione e

‘olezione degli Implementazione
asset operativa

° °

Mappatura
degli obiettivi
e profilazione

© o
Costruzion

e del piano
strategico

Monitoraggio del piano,
mantenimento coerenza,
rivalutazione obiettivi




Investire @ un processo, non un Evento. Credi nel Processo.

ASSESSMENT GOAL-BASED INVESTING
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PORTAFOGLI EFFICIENT]I
Soluzioni semplici, trasparenti
e coerenti con gli obiettivi

CHECK-UP RISCHI E

RISORSE
Valutazione rischi e stato di
salute del patrimonio

Analisi situazione finanziaria r@ Strumenti e soluzioni tarate
di partenza \J sugli obiettivi dei clienti

S

HEN CONTROLLO DEI COSTI -0 MON|TORAG_G|O
= Costi corretti per risultati B Controllo delpianoe
—S‘R coerenti "TT | coerenza comportamenti del

cliente




SOGLIA ACCESSO

REPORTISTICA

STRUMENTI

FUNZIONI

SERVIZI
AGGIUNTIVI
NON FINANZIARI
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PRODOTTO
REBATES

Consulenza basata su raccomandazioni di
prodotto con web collaboration e servizio simile

alla media del mercato

ZERO

ANMNUALE 5TD

GESTITO + AMMINISTRATO

WEB
COLLABORATION

SCHEDA CLIENTE E ANALISI
PORTAFOGLIOD

EXECUTION HUB

Consulenza in logica di portafoglio con asset
allocation consigliata e monitoraggio con

N~

PORTAFOGLIO
REBATES

reportistica evoluta

ZEROQ

SEMESTRALE STD

GESTITO + AMMINISTRATO

WEB
COLLABORATION

SCHEDA CLIENTE E ANALISI
PORTAFOGLIO

EXECUTION HUB

A PAGAMENTO
AMNALISI SUCCESSORIA

AMNALISI AZIENDALE

AMNALISI IMMOBILIARE*

N

GLOBALE PRO
FEE

Consulenza con pricing a parcella, con approccio
globale di pianificazione finanziaria e multiasset

100.000 EURC

TRIMESTRALE EVO

GESTITO + AMMINISTRATO

MULTI OBIETTIVO
PATRIMONIO PRESSO TERZI

WEB

COLLABORATION EXECUTION HuB

SCHEDA CLIENTE E ANALISI
PORTAFOGLIOD

PRICING DEROGABILE A ZERO
ANALISI SUCCESSORIA

ANALISI AZIENDALE

ANALISI IMMOBILIARE*

*_e informazione fornite saranno coerenti con gquelle eventualmente gia consegnate al cliente mediante il precedente
servizio di analisi immobiliare, cosi come da conferma scritta del fornitore

MATERIALE AD ESCLUSIVO USO INTERNO
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MODELLO A PARCELLA o ® ANALISI PREVIDENZALE

OBIETTIVIDIVITA o e ANALISI IMMOBILIARE
TOTALE LIBERTA’SUL o ® ANALISI AZIENDALE
SOTTOSTANTE
ASSET SU MISURA PER ESIGENZEDI © ® ANALISI SUCCESSORIA

ELEVATO STANDING

© 2023 Banca Widiba. All rights reserved. 11



La trasparenza del modello

Retrocessioni o Parcella?

3,50%
3,00%
2 50%
2,00% m Costi indeterminati
m Costi dei prodotti
m Parcella

1,50%
1,00%

0,50%

0,00%

Modello tradizionale Il nostro modello



SABATO 28 MAGGIO 20

I pesi dei costi
AMMAazzano
i rendimenti

Fondi immobiliari quotati
sempre meno interessanti
Risultati negativi e costi
alti. Anche se qualcuno

si salva (Tecla e Beta)

Fise Epra/Nareit Italy, nell'orizzonte
compresotrailrichiamodegliimpegni
el prezzo attuale di ogni singolo fon-
do, considerando anche dividendi ¢
rimborsi di capitale, | risultati non ap-
P no tutti disprezzabili (vedi tabelia
alato).Aessere precisi, diversidiquesti

Plus24 - 11 Sole 24 Ore

Una specie in via di estinzione

Rendimenti conseguiti e costi sostenuti dai s

TONDO (ANNO PARTENZA/SCADENZA)

Bnl Port.Imm.Crescita(2001-09)
Piramide Glob. (2000-2012)
Caravaggio (2004-2012)
Olinda (2004-2015)
Estense G.D. (2003/2016)
InvestReal Security(2003/16)
Bnl Portfollo Imm. (2000/16)
Europa Imm. 1(2004/2017)
Beta (2004/2017)

Delta (2006/2017)

Tecla (2004/2017)
Atlantic 2 (2005/2018)
Investietico (2002/2018)

Ob

MILANO FINANZA

DATA MAX
SCADENZA

.
311216
311216
311216
32
3naaz
311217
3aaz
311218
311218
311218

crittori con 1 fondi immobiliari quotati a Piazza Affar:

RENDIMENTO ANNUO DALL'AVVIO g
NOKE CreTiONE SESTIONE
! eron

ck crsmions HESRONE

FONDO
Al PREZZ) DI BORSA
3,90
6,01
2,45
321
314

-4,92

INDICE FTSE
EPRA ITAL

~2.42

0,66
10.69
-2,18
-4.99

0,78
-5.35

3,40 1,97
-6,69 1,84
~198 322

119 184

)87 1,74

0,90 0,82
-2,83 147
-0.87 1,81

0,32 0,95

5,24 1,32
-0,80
~2,20 0,77

0,95

-3.06

Dati€

0,79
122
0,94
372
211
221
599
2,72
478
209
4,50
5,50
1,82
5,90

ai24-5

ALTRE VOC!

DI COSTO
0,66
242
0,40
0,64
0,38
1,72
0,53
0,66
0,51
0,19
052
0,40
0,31

2016

ToTAL
sPESE
ANNUE
3,42
5,48
4,56

6,20

8 Agosto 2020

| M ERCAT' . e 283 milioni
s s coummme D OrCHANCE L

(R " o state

LWTERVISTA
Darto Tosett!

Risparmio gestito, commissioni record

11 portafoglio deghi italiani. Alle prime dieci societa di gestione
commissioni di performance per 1 miliardo: il 36% degli utili

«Serve piu
trasparenza
su costi e
performance»

Faro del
trasparenza nell'informazione al risparmiatori sui costi aggiuntivi

ma. UAuthority europea sui mercati chiede

Maximiltan Cellling
Risparmio gestite ¢ costi

Ut nettt

989,9

R STORY

L nnallsi del bilael
Lacira

i IL CONFRONTO A 10 ANNI: IL PESO DEGLI ONERI SUI RENDIMENTI

Chi vale la spesa Fondi comuni

aperti

IN GESTIONE

Confronto tra costi e rendimenti con

Il fardello
dei costi

diverse forme diimpiego dei risparmi
nel corso del decennio 2007-2016

al lordo della fiscalita RENDIMENTO

ANNUO NETTO

IL PESO DEGLI ONERI
SUI RENDIMENTI

Con il market timing si rischiano perdite maggiori

di Virginia Scacchi

gli investitori con qualsiasi profilo di rischio
perdere», aggiunge Paschetta, «questo ha in-

Paschetta. Scappare dal mercato nel momen-
to peggiore della crisi non solo fa incassare

Dati in %

sui vostri
investimenti

AMMONTARE
INVESTITO

10.000 €
50.000 €
250.000 €

LA RIPARTIZIONE

DEI RISULTATI
CONSEGUITI CON

LE DIVERSE TIPOLOGIE
D'INVESTIMENTO

Dati in euro

RIPARTIZIONE
PERCENTUALE




GRAZIE
PER L'ATTENZIONE

Contatti del Team Widiba Torino:

Marco Catalfamo
marco.catalfamo@pfwidiba.it

+393395322487
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