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Con la fatturazione elettronica si potra tornare a
occuparsi di vera consulenza

Confronto a Torino sugli impatti organizzativi del nuovo adempimento

/ Savino GALLO

Nonostante il rinvio al 1° gennaio 2019 dell'entrata in
vigore dell’obbligo di fatturazione elettronica per le
cessloni di carburanti, continuano sul territorio gli in-
contri formativi sul tema. Il prossimo, in ordine di tem-
po, & in programma il 3 luglio a Torino, presso il centro
congressi Torino incontra (via Nino Costa 8).

Sara un confronto tra professionisti ed esponenti
dell’Agenzia delle Entrate, chiamati a informare gli in-
tervenutl in merito a obblighi, adempimenti, vantaggqi e
opportunita. I lavori, che si apriranno con 1 saluti di Lu-
ca Asvisio, Presidente del'ODCEC torinese, e Giovanni
Achille Sanzd, Direttore dell'’Agenzia delle Entrate re-
gionale del Piemonte, saranno introdotti da Paolo Savi-
ni, Vicedirettore dell'’Agenzia delle Entrate, e Davide Di
Russo, Vicepresidente del CNDCEC.

A seguire, tre relazioni. Mario Carmelo Piancaldini,
esponente delle Entrate, parlera del ruolo dell'Agenzia
e del sistema di interscambio. Benedetto Santacroce,
avvocato in Roma, si occupera di obblighi e adempi-
menti tributari, mentre Roberta Braga, commercialista
In Novara, affrontera la questione relativa all'impatto
organizzativo della fatturazione elettronica negli studi
professionali.

Un aspetto, quest'ultimo, che forse pit di tutti preoccu-
pa i rappresentanti della categoria, molti dei quali so-
no convinti che il nuovo obbligo finira per complicare
ulteriormente la loro attivita quotidiana. In realtd, spie-
ga Braga a Eutekne.info, la fatturazione elettronica
"pud rappresentare per i commercialisti un'opportuni-
ta per ridurre i tempi dedicati ad alcuni adempimenti’,
come l'inserimento delle fatture in contabilita, e torna-
re a fare "vera consulenza’, dedicandosi maggiormen-
te ai clienti e alla ricerca di soluzioni su misura per lo-
ro.

Tutto sta a “muoversi per tempo. Questo significa — ag-
giunge Braga — crederci e iniziare adesso, e non a di-
cembre, a riorganizzare lo studio in modo da consenti-
re al clienti di inviare e ricevere le fatture elettroniche
attraverso il sistema che noi gli metteremo a disposi-
zione. Se aspettiamo, la maggior parte dei nostri clien-
t1 decidera a modo suo cosa fare e questo comportera
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un aggravio di incombenze per i commercialisti, che si
troveranno a ricevere da tanti canali differenti docu-
menti diversi, magari inviati quando fa pit comodo ai
clienti”.

La soluzione, quindi, & quella di “anticiparli, proponen-
do noi stessi una soluzione ai nostri clienti, sia per
l'emissione che per la ricezione, definendo anche i
tempi di invio delle fatture in modo da poterle gestire
In contabilita praticamente day by day’.

Certo, ci sara comungue qualche cliente, magari le
aziende pill grandi e strutturate, che scegliera una so-
luzione diversa perché piu adatta alla sua attivita, ma
anche in quel caso "mi interessera sapere come voglio-
no muoversi e come dovro acquisire le loro fatture”.
Fondamentale, in questo senso, “parlare con tutti i
propri clienti”. Braga, ad esempio, ha programmato con
loro un “aperitivo digitale”, ma anche senza andare
cosi in 13, basterebbe “sfruttare I'occasione in questo
periodo, visto che stiamo incontrando i nostri clienti
per le dichiarazioni. Per 10 minuti, anziché ascoltare i
loro sfoghi sulle tasse troppo alte, potremmo parlare
della fatturazione elettronica, spiegare cosa sta succe-
dendo e rassicurarli sul fatto che la soluzione gliela
forniremo noi. Potremo sottolineare che, passando al-
la fatturazione elettronica, saremo in grado di sequirli
meglio perché avremo il dato immediatamente e quin-
di saremo in grado di controllare periodicamente lo
stato del loro bilancio e consigliare soluzioni migliori.
Sarebbe anche un modo per essere al centro dell'atten-
zione del cliente”.

Il tutto, senza che necessariamente ci sia un aggravio
di costi per i clienti stessi. “To — sottolinea Braga — cre-
do che offrird gratuitamente ai miei clienti il servizio
di fatturazione elettronica, perché a fronte di cio avro il
vantaggio di trovarmi gia una fattura pronta per esse-
re registrata in automatico in contability”.

Di questi aspetti Braga parlera nel corso del convegno
di Torino, durante il quale provera a fornire una check
list dei passi da compiere per fare si che la fatturazio-
ne elettronica possa diventare solo “un grande vantag-
gio’ per i commercialisti.
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