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Uruguay – Base logistica e finanziaria 

1. Motivi per investire in Uruguay 

 

1. Situazione istituzionale e macroeconomia 

2. Tassazione territoriale 

3. Regimi speciali: Holding, trading e zone franche 

4. Accesso al Mercosur 

5. Buona posizione logistica 

6. Disonibilità di resorse lavorative qualificate e multilingue 



1. Uruguay – Situazione istituzionale e macroeconomica 

• Democrazia stabile e matura 

• Crescita economica e stabilità 

• Economia aperta agli investimenti esteri 

• Investment grade 

 

• Sistema bancario e finanziario flessibile e efficiente: 

• L’Uruguay ha una lunga tradizione di segreto bancario 

tuttavia si segnala che il Paese ha aderito dal 2018 al 

Agreement for the Automatic Exchange of Financial 

Information (OCSE) 
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Stabilita’ Politica e Sociale 

1. Situazione Política e Macroeconomica 1. Situazione Política e Macroeconomica 

#1 

Prosperità 
Legatum Institute 

 

#1 

Qualità della vita 
Mercer 



Solidità macroeconomica 

Crescita sostenuta 
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Solidità macroeconomica 

Miglioramento sostenuto della 

qualità creditizia 



Solidità istituzionale Solidità istituzionale 

Non ci sono limiti al 

capitale straniero 

nella società 

 

Stessi diritti tra 

stranieri e locali 

 

 Non sono necessari 

soci locali 

 

 

Mercato libero 

 

 

 

Sistema impositivo 

unico in tutto il territorio 

 

Non ci sono 

restrizioni su 

rimpatrio dei 

dividendi 



2. Uruguay – Tassazione territoriale 

• Uruguay ha adottato un Sistema di tassazione su base territoriale.  

     Pertanto: 

• sono gravati solamente i redditi di fonte uruguaiana; 

• se le attività sono svolte, se servizi prestati o i beni situati in Uruguay sono gravati. 

 

• L’imposta sul reddito delle persone giuridiche (IRAE) = 25% 

• Imposta su patrimonio (IP) = 1,5% 

• Dividendi di profitti di fonte uruguaiana sono assoggettati a una ritenta del 7% 

• Dividenti di profitti di fonte straniera non sono assoggettati a ritenta 

 

• IRNR = imposta sul reddito non residenti = 12%. 

 
 



3. Uruguay – Regimi speciali: Trading 

• Le autorità fiscali hanno stabilito con una risoluzione il reddito di fonte uruguaiana 

derivante da attività di trading effettuata in Uruguay è tassato forfettariamente: 

 

• La Risoluzione si applica alle compravendita di beni e servizi esteri o svolti 

all’estero: 

• il paese di origine ed il paese di destinazione devono essere esteri, 

• le merci non possono passare dall’Uruguay, 

• i servizi devono essere prestati all’estero. 

 

• Il reddito di fonte uruguaiana si presume come il 3% della differenza tra il prezzo 

di  vendita ed il prezzo di aquisto. Su tale 3% si applica l’IRAE al 25% (=0,75%) 

 

• Dall’imponibile non sono ammesse ulteriori deduzioni 

 

• Questo regime è opzionale: è consentito determinare senza forfeit il reddito di fonte 

locale 

 

 



3. Uruguay – Regimi speciali: Holding 

I Capital gains (derivanti da vendita di asset) ed i redditi da holding (derivanti dal 

possesso di asset, includendo: dividendi, interessi, affitti e royalties) di fonte 

estera sono: 

• esenti da tassazione se i soci sono non residenti in Uruguay 

• tassati al 12% se i soci sono residenti in Uruguay - esistono tassi ridotti 

(3% and 5%) per alcuni tipi di interessi in moneta locale ed a determinate 

scadenze. 

 

• Se i soci della hoding non sono resienti, i dividendi derivanti da utili di fonte 

 uruguaiana = assoggettati a tassazione attraverso  una ritenuta del 7%; 

 

• Se i soci della hoding non sono resienti, i dividendi derivanti da utili di fonte 

non  uruguaiana = non assoggettati a ritenuta. 



3. Regimi speciali: Zone franche 

Utenti delle Zone Franche sono 

esonerati al 100% da: 

- imposta sul reddito 

- ritenuta su utili 

- Dazi doganali 

- Ogni altra tassa presente o futura 

Industriali 

Logistiche 

Servizi 

MIste 

 



3. Regimi speciali – Zone franche 

• Costituire una società in una delle zone franche dell’Uruguay implica alcuni 

vincoli: 

 

• Sottostare ai costi di installazione e di affitto delle zone franche che sono 

piu’ cari rispetto a quelli locali 

 

• Le società di zona franca sono sottoposte obbligatoriamente a revisione 

contabile annuale 

 

• Le società di zona franca devono avere un numero minimo di 4 dipendenti 

dei quali il 75% uruguaiano 

 

 



4. Accesso al Mercosur 



5. Uruguay – forza lavoro qualificata 

• La forza lavoro dell’Uruguay è composta in buona parte da laureati o diplomati con una 

buona conoscenza dell’inglese 

• la conoscenza del portoghese è anche molto diffusa, non è difficile incontrare uruguaiani 

che conoscano l’Italiano (insegnato obbligatoriamente nei licei fino a pochi anni fa)  

• Il mercato del lavoro ha avuto una buona performance negli ultimi anni - tasso di 

disoccupazione cha ha raggiunto nei momenti migliori tassi del 6% -  7%; 

• Negli ultimi tempi è tornado a salire, attestandosi, in questo momento, al 8,1%. 

• In aggiunta a quanto indicato, l’Uruguay fa parte di un ristretto club di paesi che si 

distinguono mondialmente per lo sviluppo digitale “D7”, di cui fanno parte anche: Canada, 

Corea del Sud, Estonia, Israele, Nuova Zelanda e Regno Unito. 



Uruguay - Trattati contro le doppie imposizione 
 

 

• Germania (2011) 

• Ungheria (1994) 

• Messico (2010) 

• Spagna (2011) 

• Svizzera (2011) 

• Liechtenstein (2012) 

• Portogallo (2012) 

• Ecuador (2012) 

• Malta (2012) 

• Corea (2013) 

• Finlandia (2013) 

• India (2013) 

• Romania (2014) 

• United Arab Emirates (2016) 

• Vietnam (2016) 

• Regno Unito (2016) 

• Luxemburgo (2017) 

• Singapore (2017) 

• Belgio (2017) 



Trattato contro le doppie imposizione Uruguay 
 

In aggiunta, l’Uruguay ha firmato il Tax Information Exchange Agreements (TIEAs) con: 

 

• Francia (2011) 

• Islanda (2012) 

• Danimarca (2013) 

• Groenlandia (2013) 

• Argentina (2013) 

• Norvegia (2014) 

• Canada (2014) 

• Australia (2014) 

• Isole Faroer (2015) 

• Svezia (2015) 

• Paesi Bassi (2016) 

• Cile (2016) 

• Regno Unito (2016) 

 

• Brasile e Cile in attesa della rettifica della controparte) 

• Paraguay in processo di approvazione parlamentare 

 

L’Uruguay ha siglato a partire del 1 gennaio 2018 lo scambio 

  automatico di informazione (OCSE) 



Uruguay – Veicoli societari piu’ utilizzati 

I veicoli societari più utilizzati per gli investitori stranieri sono (stesso 

trattamento fiscale): 

- SRL – si richiedono 45-60 giorni ma è possibile iniziare la attività 

immediatamente dopo l’atto costitutivo anche se i soci saranno 

illimitatamente responsabili – richiedono un socio persona fisica (anche non 

residente) – illimitata responsabilità dei soci su debiti tributari e previdenziali; 

- SA – forma giuridica più utilizzata  - processo di costituzione lungo (4 mesi 

pertanto esistono società’ pronte per l’uso precostituite – non sono richiesto 

sindacati – è richiesto per lo meno un amministratore anche non residente – 

e’ ammesso il socio unico 

- Branch di società straniera  - assimilate a una SA 

 


