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Un gruppo di lavoro sulla scia dei modelli di ispirazione anglosassone per integrare diverse 
competenze

Il team di Torino

Luca Giorgio Gianolio
Coordinamento e Strategia

+393455158885

lucagiorgio.gianolio@pfwidiba.it

Arianna Mingolla
Finanza Comportamentale

+393461829571

arianna.mingolla1@pfwidiba.it

Marco Catalfamo
Pianificazione e Strumenti 
finanziari

+393395322487

marco.catalfamo@pfwidiba.it
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Consulenza significa pianificare tenendo conto di esigenze, obiettivi ed asset dei clienti

GESTIONE 
CORRENTE

SICUREZZA 
FINANZIARIA

ACCUMULO DI 
RICCHEZZA

LIBERTA’ 
FINANZIARIA

EREDITA’ E 
RETAGGIO

QUALI SONO GLI OSTACOLI?

▪ L'ecosistema bancario italiano

▪ Il comportamento dei clienti

La consulenza finanziaria evoluta
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La differenze tra consulenza finanziaria e vendita di prodotti finanziari.

1. Costi elevati

2. Prodotti di casa complessi

3.  Asset allocation

4. Obiettivi standardizzati

4. Selezione degli strumenti

3. Controllo dei costi

2.  Allocazione risorse

1. Individuazione 
obiettivi

Il processo tradizionale (top - down) Il nostro processo (bottom – up)

Il nostro processo di consulenza

Perché un processo corretto permette di crescere non SUL cliente, ma CON il cliente.



Come Banca Widiba affronta il problema del conflitto di interessi: l’architettura aperta 
e i prodotti di casa

5.3MLD

MASSE INVESTITE 

4.5MLD

MASSE INVESTITE 
IN GESTIONE CON 
PRODOTTI TERZI

84%
IN PRODOTTI TERZI

BEST IN CLASS SUL 
MERCATO*

22%
COMMON EQUITY 
TIER 1

Banca Widiba e il conflitto di interessi

10MLD

MASSE TOTALI 
DELLA BANCA



Perché applichiamo un metodo.

Basato sugli standard UNI ISO di pianificazione finanziaria, è 
radicato sulla chiarezza degli obiettivi, sulle evidenze del 
mercato e la gestione dei comportamenti nocivi.

AUTONOMIA APPROCCIO PROCESSO CHIAREZZA
Architettura 

aperta e 
niente budget 

prodotti

Soluzioni 
solide invece 
che previsioni 
di scenari di 

mercato

Multi-
disciplinare 

grazie al diverso 
background del 

team

Soluzioni 
finanziarie 
semplici e 
trasparenti

Perché lavorare con noi



Focalizzarsi sugli elementi controllabili è l'unica strada per raggiungere gli obiettivi 
del cliente.

Certi fattori non possono essere controllati

su cui tutti normalmente si concentrano

PERFORMANCE

È invece possibile agire su ciò che si può controllare

e su cui raramente ci si concentra

RISCHIO TEMPO COSTI COMPORTAMENTI

Il metodo



Fase 1

Assessment e definizione 
della relazione 
professionale

Fase 2

Mappatura 
degli obiettivi 
e profilazione

Fase 3

Check up, 
valutazione e 

proiezione degli 
asset

Fase 4

Costruzion
e del piano 
strategico

Fase 5

Implementazione 
operativa

Fase 6

Monitoraggio del piano, 
mantenimento coerenza, 

rivalutazione obiettivi

Sulla base di quanto indicato dalla normativa di pianificazione finanziaria UNI-ISO:22222

Gli step di una consulenza finanziaria evoluta



Investire è un processo, non un Evento. Credi nel Processo.

ASSESSMENT
Analisi situazione finanziaria 
di partenza

CHECK-UP RISCHI E 
RISORSE
Valutazione rischi e stato di 
salute del patrimonio

CONTROLLO DEI COSTI
Costi corretti per risultati 
coerenti

GOAL-BASED INVESTING
Strumenti e soluzioni tarate 
sugli obiettivi dei clienti

PORTAFOGLI EFFICIENTI
Soluzioni semplici, trasparenti 
e coerenti con gli obiettivi

MONITORAGGIO
Controllo del piano e 
coerenza comportamenti del 
cliente

I nostri elementi distintivi



L’offerta dei modelli di consulenza
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Il nostro modello: la Consulenza Globale Pro

MODELLO A PARCELLA

OBIETTIVI DI VITA

TOTALE LIBERTA’ SUL 
SOTTOSTANTE

ASSET SU MISURA PER ESIGENZE DI 
ELEVATO STANDING

ANALISI PREVIDENZALE

ANALISI IMMOBILIARE

ANALISI AZIENDALE

ANALISI SUCCESSORIA



0,00%

0,50%

1,00%

1,50%

2,00%

2,50%

3,00%

3,50%

Modello tradizionale Il nostro modello

Costi indeterminati
Costi dei prodotti
Parcella

Retrocessioni o Parcella?

La trasparenza del modello



I costi degli investimenti: pago di più per ottenere di più?

La trasparenza del modello



GRAZIE

PER L’ATTENZIONE

Contatti del Team Widiba Torino:

Marco Catalfamo

marco.catalfamo@pfwidiba.it

+393395322487

mailto:marco.catalfamo@pfwidiba.it

